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Los objetivos de la sesion de hoy son :

Las formas de comercializacion a nivel internacional.

Las formas de pago internacional .

Los incotermes. — - -
La logistica internacional.

é¢Nos ajustamos el cinturon?
LET’S GO!




QUE BENEFICIOS APORTA LA INTERNACIONALIZACION?

PERMITE AMPLIAR LA CARTERA DE DIVERSIFICAR RIESGOS FRENTE A LA APROVECHAR MEJOR LAS
CLIENTES. INESTABILIDAD DEL MERCADO INSTALACIONES EXISTENTES Y EL
INTERNO NIVEL DE PRODUCCION CON

MENORES COSTOS UNITARIOS



QUE BENEFICIOS APORTA LA INTERNACIONALIZACION? Futunr Mmod

SE MEJORA LA COMPETITIVIDAD, Y EL MEJORAN LA IMAGEN EN RELACION CON LA EMPRESA SE ACELERA EN EL
GRADO DE EXIGENCIA PROVEEDORES, BANCOS Y CLIENTES. PROCESO DE INNOVACION.



EXPORTAR O NO EXPORTAR? Futunr Mo

Reflexion:

ideberia exportar e internacionalizarme?
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CAPACIDAD PRODUCTIVA

CAPACIDAD FINANCIERA

PRODUCTO/SERVICIO

4 N

El primer paso sera evaluar hasta qué punto
esta la empresa lista para adquirir la capacidad
productiva necesaria para dar respuesta a las
nuevas demandas que se avecinan

\_ /
El factor mas importante es el dinero, asi que
en base a ello hay que plantearse si se tendra

la capacidad financiera para asumir los gastos.

\ )

" ¢Es apto para todos los mercados? ¢ Tiene )
potencial suficiente como para destacar? Si la
empresa ofrece mas de un producto lo ideal y
recomendable es apostar por el que mas

\_opciones tiene de “triunfar”. )
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IDENTIDAD DE MARCA
EJEMPLOS:

BORIS BIDJAN SABERI
SPRING/SUMMER 2011

- https://vimeo.com/15875043



https://vimeo.com/15875043
https://vimeo.com/15875043
https://vimeo.com/15875043
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FORMAS DE COMERCIALIZACION A
NIVEL INTNAL
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Es con diferencia una de las
partes mas criticas del
Proceso.

De su correcta eleccion va a
depender en gran manera el
éxito de nuestras ventas

Vamos a ver algunos de estos
canales centrandonos en el sector
de la moda
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VIA DIRECTA.

Realizar un viaje a un mercado
concreto para ensefiar nuestra
coleccion
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- MULTI-LABEL SHOWROOMS

http://www.modemonline.com/fashion/mini
-web-sites/multilabel-showrooms
- SHOWROOM PRIVADOS

- SHOWROOMS COMPARTIDOS CON
OTRAS MARCAS

- SHOWROOMS ESPECIALIZADOS
EN UN UNICO MERCADO.
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Ferias Internacionales:

Tranoi ( Paris)

Pitti Uomo ( Florencia)
CPM ( Moscu)

Who's next? ( Paris)
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AGENTE DISTRIBUIDOR
Captacion de clientes parael | Reventa de productos en el
Actividad ; . g " -
Principal mercado de destino
Profesional independiente | Sociedad independiente con su
Infraestructura . . .
con una estructura minima |propia estructura y red comercial
, Actua por nombrey cuenta |  Actua por nombre y cuenta
Actuacion P , f P , y
ajenos propios
, , No asume en general el Asume el riesgo de las
Riesgo asumido , , ,
riesgo de |as operaciones operaciones

Remuneracion

Comision sobre ventas
efectuadas

Margen comercial
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Puntos a negociar con un Distribuidor:

Area Geografica

- Gama de productos

Objetivos comerciales
Exclusividad

Condiciones de entrega y de pago
Precios y descuentos....
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Plataformas online:

Moda Operandi
Bergdorf Goodman

Matches Fashion
Forzieri

Stylebop

Onward Kashiyama

Mytheresa
Farfetch
The Modist

Spain (EUR €)

WOMEN

MEN

Worldwide Shipping for $20 or Less | Use Code NEWTOMODA for 10% Off Your First Purchase

DA OPERANDI

SIGN IN

Q9RO

BEHIND THE BRAND

Delpozo

Madrid-based Josep Font, a trained
architect with an eye for the whimsical,
is a well-established Moda-favorite.


https://www.modaoperandi.com/shop/delpozo
https://www.bergdorfgoodman.com/search.jsp?N=0&Ntt=delpozo&_requestid=26850
http://www.matchesfashion.com/intl/womens/designers/delpozo
https://www.es.forzieri.com/
https://www.stylebop.com/en-de/women/designers/delpozo.html
https://www.onward.co.jp/
https://www.mytheresa.com/euro_es/designers/delpozo.html
https://www.farfetch.com/es/shopping/women/delpozo/items.aspx?q=DELPOZO
https://www.themodist.com/en/designers/designer-a-z/delpozo
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n tu préxima compra Espafiol v Ayuda Iniciar sesion A Cesta (0)
A’M /Km
Q Buscc

COLECCIONES TIENDA ONLINE TIENDAS HISTORIA CONTACTO BLOG FERIAS Y EVENTOS

Nuestra propia web:

Inicio ' Tienda online (239)

TIENDA ONLINE

3NN 5 Recomendados

SEO

SEM

Redes Sociales
Newsletter
Influencers....

- l‘l

~Z

R

Blazer cuadros Blusa animal-print Blusa Beige

320.00€ 223.00€ 185.00€
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Redes Sociales:

-Tener unos buenos perfiles en redes
sociales tales como Instagram,
Facebook o Linked In, también puede
ser una buena manera de atraer a
posibles tiendas
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FORMAS DE PAGO INTERNACIONAL
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El medio de pago preferido por cada
una de las partes sera aquel que, al
menor coste posible, mejor satisfaga
sus objetivos en la transaccion
comercial.
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A la hora de decidir la forma de

pago tenemos que tener en
cuenta;

El grado de confianza.
La necesidad .
El riesgo pais




Futvnm MroS

Si el grado de confianza entre compradory
vendedor es grande, el vendedor no tendra
inconveniente en enviar la mercancia con
anterioridad a la recepcion del pago ni, a la
inversa, el comprador se opondra a
efectuar el pago antes de la recepcion de la
mercancia.

Cuando la confianza no es suficiente, las
partes tenderan a exigir un medio de pago
gue garantice al exportador el cobro y al
importador la recepcion de la mercancia.



El grado de necesidad (o posicion
de fuerza entre las partes) que
tenga el comprador por comprar o
el vendedor por vender puede
llevar a la imposicion del medio de
pago por la parte que tenga mas
fuerza en la negociacion.




Futvnr Moo

El riesgo pais derivado de la situacion
politica o econdmica del pais del
importador puede llevar al vendedor a
exigir un medio de pago que cubra de
posibles riesgos derivados de la
inestabilidad en el pais de su cliente.



Futvnr Mrod

Formas de pago mas habituales:

Transferencia/Cheque:

Pago simple anticipado
Pago simple aplazado

Cobranza Documentaria.
Carta de Credito ( Letter of Credit)
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El crédito documentario permitiria a ese vendedor
disponer de una seguridad de cobro con anterioridad
a la expedicion de la mercancia, e incluso con
anterioridad al inicio de su fabricacion.

Por su parte el comprador tendria la seguridad de que
su obligacion de pago solo se producira cuando el
vendedor haya aportado documentacion acreditativa
suficiente de la expedicion de la mercancia deseada.

A ! Py “,‘o'\c __‘__/"
@™ ol ‘“‘/\3@‘!@’

El crédito es, pues, una garantia para ambas partes.
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2
CAJA/BANCO L 6 CAJA/BANCO
EMISOR 10 AVISADOR
L L] Palie
1 9 PUERTO DE
DESTINO
":-J'." i

IMPORTADOR ‘ EXPORTADOR

Solicitud APertura del credito documentario.
Emission del credito.

Aviso de la apertura del credito documentario.
Envio de la mercancia.

Entrega de los documentos comerciales

Envio de los documentos comerciales

Entrega de los documentos comerciales

Recogida de la mercancia en el puerto de destino.
Cargo en cuenta al vencimiento.

10.Reemborso del credito documentario

11.Abono de la operacion. 26

O OND @MW N




Futunr Mroc

29



Futunr Mmoo

* Los Incoterms (International Commercial Terms) se
pueden considerar un conjunto de reglas
internacionales de caracter facultativo que la
Camara de Comercio Internacional ha recopilado y
definido sobre la base de las practicas mas o
menos estandarizadas por los comerciantes.

* Los Incoterms definen basicamente el punto hasta
el cual el vendedor es responsable de la mercancia
y cuales son los gastos a su cargo y que, por lo
tanto, estaran incluidos en el precio.
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INCOTERMS 2010

el
Vendedor [ eray g e e e Transporte Principal Muelle Pt Comprador
| EXW FCA | FAS FOB CFR CIF CPT ciP DAT DAP | DDP

1Descripci6n ‘ Ex Works Free Carrier ‘ Free Alongside Ship Free on Board Cost and Freight Cost, I:::'r;:‘ce ot | Carriage paid to... Ins:a:r:::::g;aai:;ct’o... Delivered at terminal| Delivered at place } Delivered duty paid
f - + 4 +

| EnFabrica  [Franco transportista| FTONCS 2 Costade | piocs o bordo oiirgiies | TS ISERel | Tieimets pepdis e iaspie] WO || (W g———— |Entregado con pago
— — - — e -— . - . -
?Modalldad [ Multimodal Mulitimodal Maritimo Maritimo Maritimo Maritimo Mulitimodal Multimodal Multimodal Multimodal Multimodal
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INCOTERMS 2010

L ae=""

m

Transp. Interior g L - Manipulacién Puerto : : Transp. Interior
Vendedor |,juana Export I Moele Transporte Principal Muelle Prmpanstdrsimmtn Comprador
EXW FCA ? FAS FoB CFR CIF ' cPT ' cip DAT DAP | pop il

Descripcién | Ex Works Free Carrier Free Alongside Ship| Free on Board Cost and Freight | €%t ':::i:;r:“ and| Carriage paid to... lmi::;:g::,:‘:om Delivered at terminal| Delivered at place | Delivered duty paid

En Fabrica Franco transportista Fr-n::l :Iu:';:tado Eraice i boido Coste y Flete Coste;l:::uro y ‘ Tran-::;t;.;i-gado Tr;:sg;:::ch::t:?t'aro En::e"g:i::len Entro?:::ren un Entr;sndr.!::‘::;:ago
{Modalidad Multimodal Multimodal Maritimo Maritimo Maritimo Maritimo Multimodal Multimodal Mulitimodal Multimodal Multimodal
Embalaje y verificacion ‘ v v v v v v v v v v V
 — " - _— — — e
Carga | E C \"4 A\ \"4 A\ A\ Vv A\ \"4 A\

-4 X e e 5 .
| Transporte interior J P C v v v v v v v v v v
F 777777777777 lidad Ad = ¥ : “iEsE R
el b (LF v v s v v v v . v ¥
Costes manipulacién T C C C \V4 \V4 \V/ Vv \V4 \V4 \Y4 VvV
Transporte Principal ‘ C C C C v v v v v v v
. i - SESC e SR S S B SRR e —— =

Coste manipulacion 1 C C C C C c C C v v v
————————— ‘Mt = ! Sl e =R SRR P
F lidades Ad
Ir:::rat idades uana P C C C C C | C C C C c ) v
Transporte Interior g C C C C C C C C C v v
|Descarga y recepcion i C C C C C C C C C C c
%Seguro mercancia C C C C C v c v v v v

V= Vendedor

C = Comprador



Futunr Mroc

LOGISTICA

INTERNACIONAL

33
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Clasificacion transportes principales:

- Terrestres. Camion y Ferrocarril
- Maritimo
- Aereo
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La mayoria de vuestros envios se
realizaran via couriers tal como UPS,
DHL Federal express etc....

Si no los realizamos con la cuenta del
cliente, hay que anadir siempre el
coste del transporte.
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Mucha atencion con la
documentacion que hay que
adjuntar, sobretodo si el envio va a
un pais tercero




iMuchas Gracias por vuestra atencion!!

Albert Pallares

albertp@futurmod.fashion
649.83.79.66
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